DER MAILING-TEXTER

Praxiswissen fiir verkaufsstarke Werbebriefe Nr. 02/2002

So kommen Sie schneller zu einem verkaufsstarken Werbebrief:
mit den 5 Kernregeln

Zundende Werbebriefe sind im Grunde ganz leicht zu texten. Vorausgesetzt, man
beachtet einige Grundregeln. Die folgenden Tipps sollen Sie dabei unterstitzen,
Ihre Werbebriefe noch erfolgreicher zu machen.

1. KERNVORTEIL:

Bestimmen Sie den Kernvorteil lhres Produktes oder lhrer Dienstleistung. Den so
genannten USP (Unique Selling Proposition), Ihr einmaliges Unterscheidungsmerkmal
zu ahnlichen Angeboten des Wettbewerbs.

2. ZIELSETZUNG:

Bevor Sie texten, legen Sie fest, was der Empfanger tun soll, wenn er den Brief gelesen
hat. Bestellen, anrufen, mailen, Ihren Anruf abwarten. lhre Argumentation muss in eine
Handlungs-Aufforderung minden.

3. EINSTIEG:

Die Entscheidung, ob ein Werbebrief Uberhaupt gelesen wird, féllt in ein bis drei
Sekunden. Fur umstandliche Vorreden und Erklarungen bleibt keine Zeit. Kommen Sie
sofort auf den Punkt.

4. JA-STRASSE:

Jede einzelne Formulierung lhres Briefs sollten Sie daraufhin Uberprifen, ob sie vom
Leser innerlich mit einem "Ja" beantwortet werden kann. Bei einem "Nein" droht der
Papierkorb.

5. NUTZENFORMULIERUNGEN:
Pauschale Aussagen verunsichern Ihre Leser. Werden Sie konkret. Formulieren Sie
konkrete Nutzen. Und die punktgenau. Zum Beispiel:

Statt: "Dieses Gerat ist fast doppelt so schnell"
lieber konkreter: "Ihr Kopierer arbeitet 48 % schneller".

Statt: "Sparen Sie Zeit ..."
lieber konkreter: "Sie gewinnen taglich 1 Stunde ...".

Statt: "viele tausend Kaufer ..."
lieber konkreter "684 Kunden in Hamburg ...".

Statt: "Sie sparen jetzt viel Benzin ..."
lieber konkreter: "Sie sparen jetzt 28 % Sprit ...".



Leiten Sie die konkreten Vorteile direkt aus Ihrem
Produkt oder lhrer Dienstleistung ab. Je ndher Sie daran
bleiben, umso treffender wirkt Ihr Angebot. Bleiben

Sie hart und sachlich in der Sprache. Und erarbeiten
Sie sich vertrauenswirdige Nutzenargumente!
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